
三井住友海上経営サポートセンター 

＜講師＞ 

 ワークシフト・ソリューションズ株式会社
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インバウンドビジネスや海外への販路拡大で、

海外在住のフリーランスを活用し業務委託 
 
１．海外ビジネスの検討が必須な時代が到来 

２．SNS やシェアリング・エコノミーの発達で 

海外ビジネスは大きく変わる 

３．海外とのビジネスは海外の人に聞け！ 

グローバルなクラウドソーシングとは 

４．世界の優秀な人材はネット上でも働いている 

５．どんな仕事がネット経由で外国人に 

依頼されているのか 

６．ネット経由で外国人に業務委託する注意点や 

リスク管理方法            等 

＊講演内容は、一部変更となる可能性があります。 

日 時 ：２０１７年７月２４日（月）１４：００～１６：００（１３：３０開場） 

場 所 ：三井住友海上 駿河台ビル １４０４・１４０５会議室 （裏面地図の通り） 
（東京都千代田区神田駿河台３－９） 
※駐車場はご用意しておりませんので、公共交通機関をご利用ください。 

参加費 ：無 料 

定 員 ：中堅・中小企業の経営層の方 ５０名（１社２名様までに限らせていただきます） 

申込方法 ：三井住友海上ＨＰトップページの「セミナー情報」よりお申込みください。 
      https://ms-seminar.smktg.jp/public/ 

       ・ＦＡＸをご使用の場合は、裏面申込書にご記入のうえお申込みください。 
※当社から折り返しのご連絡はいたしません。 当日、会場にてお名刺を頂戴いたします。 
※事前のお申込みがない場合は、ご入場いただけないことがあります。 

申込締切 ：２０１７年７月１８日（火） 

 

 
 

 

 
 

 

インバウンドビジネスや海外への販路拡大、越境 E コマース（＊）などのビジネス展開に有効な手段として、

海外人材の活用をテーマにセミナーを開催いたします。（＊）インターネット通販サイトを通じた国際的な電子商取引 

海外には日本への留学経験があるなど、優秀で日本語のコミュニケーションも問題が無いフリーランスの人

材が多数います。このような人材を、海外へ向けた観光情報の発信や、海外市場の調査、越境 E コマース

ビジネスで活用し、ビジネスを成功へ導く手法について事例を交えながら解説いたします。 

定員になり次第締め切らせていただきます。お早めにお申込みください。 

 

 

 

  

海外のフリーランスを活用し 
インバウンドビジネス、海外販路拡大に挑戦 

ご挨拶                     （14:00～14:10）＜ご 挨 拶＞  14:00～14:10 

＜ 講 演 ＞  14:10～16:00 

（裏面をご覧ください⇒）

三井住友海上経営サポートセンター  ≪７月期≫ 
経営セミナー ＜東京開催＞ 定員５０名 ［参加費無料］ 

大学卒業後、総合商社に入社。その後、

米国ペンシルバニア大学ウォートン・

ビジネス・スクールにて MBA を取得。

1996 年よりゴールドマン・サックス証

券にてプライベート・バンキング・ 

ビジネスの立ち上げメンバーとして参画。その後、ジャ

ナスキャピタル・インターナショナル東京支店長などを

歴任。2013 年 9 月にワークシフト・ソリューションズ社

を創業。一般社団法人クラウドソーシング協会理事。 

早稲田大学ファイナンス稲門会副代表幹事。 



 

 

 

 

 

【会場案内図】 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 
 
 
 
 

貴社名（業種） 所在地 

                    

       （業種         ） 
〒    

     

ＴＥＬ ＦＡＸ 

－      － －      － 

 
【ご出席者】（１社２名様までに限らせていただきます） 

お名前 ご所属・役職 

                   様     

                   様     

 
【三井住友海上社内使用欄】 

担当部課          部支店        課支社        担当 

 【お願い】 同業にあたるお立場の方、個人の方、その他弊社の判断により、セミナーへのご参加をご遠慮いただく場合がございます。その場合

の理由等については、ご説明致しかねますので予めご了承ください。また、本申込書にご記入いただいたお客さまの情報は、弊社な

らびに弊社グループが今後開催するセミナーのご案内や当セミナーに関連する保険商品・サービス等のご案内のために利用させて

いただくことがあります。また、お申込み内容をセミナー講師にお知らせすることがあります。 

１７－セ－０１５ 

※三井住友海上では、外部専門家と連携し、企業･法人経営者の皆様に有益な情報をご提供いたしております。 

 ７/２４（月）「海外のフリーランスを活用し インバウンドビジネス、海外販路拡大に挑戦」 

 セミナー参加申込書 

ＦＡＸ：０３－３２５９－９３９８ 
三井住友海上火災保険（株） 営業推進部法人開発室（三井住友海上経営サポートセンター行） 

※弊社 HP「セミナー情報」でお申込済みの場合には、FAX での重ねてのお申込みは不要です。 

【お問い合わせ先】 

三井住友海上火災保険株式会社 

営業推進部 法人開発室 

三井住友海上経営サポートセンター 

担当：保坂、山口、三矢、成田 

連絡先：ＴＥＬ ０３－３２５９－１４４３ 

【場所】 
三井住友海上火災保険株式会社 

駿河台ビル １４０４・１４０５会議室 
東京都千代田区神田駿河台３－９ 

 
【最寄り駅】 
・Ｊ Ｒ：御茶ノ水駅下車 聖橋口より徒歩５分 
・地下鉄：千代田線    新御茶ノ水駅下車 
・地下鉄：都営新宿線   小川町駅下車 
・地下鉄：丸ノ内線    淡路町駅下車 
             Ｂ３ｂ出口徒歩30秒 

＊駐車場はご用意しておりませんので、 
公共交通機関をご利用ください。 


